大赛背景

2008，北京。奥运圣火正在传递，各国健儿蓄势待发，全世界的目光即将聚焦于那个激动人心的时刻。

而此刻，我们的目光聚焦在这里：2008年，是中山大学管理学院MBA教育中心成立十周年，是合生创展公司上市十周年的满载丰硕成果的金色年代；2008年，是中国MBA华南联盟第四届峰会，且喜逢此次峰会东道主中山大学管理学院第十届管理文化节。几大主题刚好是“三‘十’遇奥运”，可谓天时，地利，人和。

就在这特别的日子里，一场由中山大学管理学院MBA教育中心、中山大学创业中心以及合生创展集团有限公司广州地区公司联合主办，中国MBA华南联盟、中山大学管理学院MBA联合会和中山大学管理学院团委承办，广东工业大学MBA联合会和经济管理学院研究生会、广东商学院研究生分团委、广西大学MBA联合会、华南理工大学MBA联合会、暨南大学MBA联合会、中山大学岭南学院MBA联合会（排名不分先后）等高校协办的大型商业策划大赛经过良久酝酿，精心筹备，正式拉开帷幕。

本次商业策划大赛主题为“‘我的项目，我来做’——假如我有这样一块地”，参赛者被要求以现居城市某地块为蓝本，通过对国家经济和区域经济、政策、人口、环境、文化的发展趋势的分析，结合现代人群对生活和工作环境的显现和潜在的要求，提出项目综合策划方案，例如项目定位、项目融资、项目营销等内容。策划案需有前瞻性，满足未来五到十年所在城市的发展进度以及实际人居需求。

华南地区向来人才辈出，俊采星驰，本次策划大赛面向对象包括中山大学、华南理工大学、暨南大学、广东工业大学、广西大学等中国MBA华南联盟各成员院校，以及广东商学院，广州大学城地区等华南地区众多院校的的广大学子们。大赛为华南地区各大院校的精英学子们同台竞技、精彩碰撞、取长补短、互相学习提供了难得的机会，是中国MBA华南联盟为高校学子们奉上的一次精神盛宴！

大赛内容

(1) ：大赛主题：“我的项目，我来做”——假如我有这样一块地

活动主题简介：以指定某地块（实际地块）为蓝本，通过对国家经济和区域经济、政策、人口、环境、文化的发展趋势的分析，结合现代人群对生活和工作环境的显现和潜在的要求，提出项目综合策划方案，例如项目定位、项目融资、项目营销等内容。策划案需有前瞻性，满足未来五到十年所在城市的发展进度以及实际人居需求。
(2) 参赛对象：中国MBA华南联盟各成员院校，包括中山大学、华南理工大学、暨南大学、广东工业大学、广西大学等，另外还有广东商学院，同时欢迎华南地区其他高校参与。MBA、研究生、本科生均可报名参赛，也欢迎已经毕业校友参加这次比赛，但毕业校友的参赛人数不得超过团队人数的40％。

(3) 活动时间：2008年3月至2008年6月

(4) 大赛形式： 各参赛队伍根据赛题提交策划方案电子版，要求通过分析，为实际地块设计一个项目整体策划方案，策划主体不受任何限制，可根据地块所处的位置设计为别墅、写字楼、住宅、酒店、商用综合楼等，参赛队伍可根据地块情况进行综合分析后确定策划主体。最终提交方案需涵盖以下几方面内容：

参赛者在保证方案可行的前提下，可自由发挥专业知识和创造力，鼓励跨学科、跨年级、跨校组队方式，亦欢迎已毕业校友加盟组队，但不得超过小组成员人数的40%，以发挥各自的优势进行互补，写出一份全面、可行而又具有创意的策划方案。
赛事说明 

本次赛事评选分为两个部分：策划文档赛+策划展示赛。文档赛在展示赛之前，只有经过专家组评审通过的策划，才可以参加决赛中的策划展示。策划文档占比赛总分的60%，展示决赛分数占总分的40%，最后进行加权平均，得出赛果。

题目确定：三月下旬经过各方讨论，4月初完整的题目将以项目招标书的形式出台，各队伍可开始进行资料收集和项目策划。

文案初赛：本次大赛计划在所有初赛队伍中选出10支队伍参与决赛。初赛的策划案预定为5月20日截止提交，由评审小组进行匿名评选，前六名直接进入决赛。另外视参赛院校数量以及各校参赛队伍多少划分赛区，原则上每校自成一个赛区。如果该赛区在匿名评审中无任何一队进入决赛，则拥有推荐一支队伍复活进入决赛的权利。如果匿名评审全部队伍落选的赛区多于4个（即10个决赛席位减去直接进入的6支队伍之后，亦即复活队伍多于4支），则由匿名评审中成绩的高低决定复活的队伍能否最终进入决赛。如复活的队伍少于4支则由匿名评审落选者中分数最高的队伍顶上，依次类推。决赛名单将于5月25日前公布。

展示决赛：初步预定为6月中上旬作为华南联盟峰会的重要环节举办，地点在中山大学管理学院国际会议厅，比赛形式为各队轮番上台展示其策划方案并由现场评委打分决定名次，颁奖典礼于比赛结束后举行。

报名须知

（1）本次大赛报名时间为：2008年4月7日至4月20日 

（2）报名方式：

1、 邮件报名：请在本次大赛的指定官方网站：（大赛指定网站新浪）下载报名表，通过邮件发送到邮箱：hopson_chds@sina.com邮件请标明：“我的项目我来做”＋所属院校＋队名，收到邮件后会有专人与您联系

2 、现场报名：参赛者可以在活动宣讲现场进行报名（宣讲时间、地点见指定网站通知）

（3）注意事项：

为保证参赛主体为各商学院的在校学生，参赛队员需填写姓名、所属院校、班别、学号和身份证号码，外援需提供姓名、单位以及身份证号码。参加决赛的队员全部需通过身份证核实为其本人。请在报名表上填写有效的电话号码，参赛队员的信息要确保真实性、完整性。组委会将抽查参赛者资料的真确性，一旦发现违规即取消参赛资格。

上交作品须知

（1）各参赛小组应在提交报名表一周内上报策划主题，通过邮件发送到邮箱：hopson_chds@sina.com，邮件请标明：“我的项目我来做”＋院校＋团队名称＋主题，收到邮件后会有专人与您联系。

（2）策划书面报告上交时间为：2008年4月20日－5月20日，通过邮件发送到邮箱：hopson_chds@sina.com，邮件请标明：“我的项目我来做”＋院校＋团队名称＋主题，收到邮件后会有专人与您联系

（3）书面报告采用word文档形式，字数不得少于10000字，要求逻辑思路清晰、论据充分、内容新颖、创新点突出，报告评比成绩占总成绩60%。

（4）注意事项：书面报告不得抄袭，如有发现，取消资格。

参赛小组

各参赛小组人数一般不超过5人，各院校可根据报名队伍（人数）确定是否需要初赛，决赛中参赛队伍不超过10支。

各参赛小组应在规定时间内完成组建工作，并上报到各区域活动推动小组，上报资料必须包括：组（队）名、组（队）宣言、各成员简历及分工。

奖项设置

各参赛小组应在组建结束后一周内上报策划主题，并在规定时间内完成书面报告，书面报告采用word文档形式，字数不得少于10000字，要求逻辑思路清晰、论据充分、内容新颖、创新点突出，报告评比成绩占总成绩60%。

书面报告应在指定日期内发邮件至大赛领导小组指定邮箱，由实施小组组织相关专家进行匿名评审。评阅后成绩直接密封，直至决赛时启封计入总成绩。

书面报告评审后，即可组织现场比赛，现场比赛形式为PowerPoint报告演示，要求各参赛小组以上交的书面报告为蓝本，制作并使用PowerPoint演示， 时间为20分钟，占总成绩40%。演示顺序按现场抽签顺序。

所有奖项均为集体奖，根据实际参赛小组的数目按赛区设置冠军队、亚军队、季军队、金点子奖及组织奖。具体要求为：
1、设奖标准
	奖项
	名额
	设奖内容

	冠军
	1
	奖杯、证书、奖金（10000元）

	亚军
	2
	奖杯、证书、奖金（5000元）

	季军
	3
	奖杯、证书、奖金（2000元）

	其他
	另设组织奖、金点子奖、最佳表现奖、最佳ppt制作奖

凡获奖选手可获得合生集团实习机会，实习优秀者可入职


2、书面报告评分标准
评委主要从策划案的完整性、策划的可行性等方面对参赛作品进行评分，总分为各部分得分乘以权重相加之和，各部分得分所占权重：

1、 策划完整性          30%

2、 策划可行性          30%

3、 策划原创性          20%

4、 策划合理性          10%

5、 策划格式完整性      10%

3、现场报告评分细则：

决赛采取参赛者现场讲演并答辩形式，评委从PPT要求、语言表达等方面对参赛者进行评分，总分为各部分得分乘以权重相加之和，各部分得分所占权重：

1.PowerPoint作品要求  15%

2.语言表达             20%

3.创新性               15%

4.分析深度            30%

5.团队合作            10%

6.演讲风貌            10%

功能定位：确定目标地块项目功能和定位，为项目设计市场用途。


区域商圈情况：通过顾客目标群体分析、区域市场分析、竞争者分析，阐明项目目标顾客群体的构成情况、消费偏好、整个区域市场的现状及未来发展分析和项目周边地区的竞争者情况等。


营销策划：制定整体营销目标、整体营销推广方案和具体销售计划，必须制定项目筹建、在建、建成后销售推广的一系列营销计划，要重视公关活动的策划。


可行性分析：分析项目可行性、可操作性，尤其是项目定价、销售的可行性分析。


商业物业类型结构：根据项目容积率、建筑面积设计可行的建楼高度及楼层用途分布，分析商业物业结构比例，并明确各种不同商业物业定位。


资本运作：探性分析项目融资渠道、资本结构、投资风险及资金使用安排。








