
2026年中国研究生企业管理创新大赛（校内选拔赛初赛）商业分析与实践赛道命题 

 

商业分析与实践赛道命题 

命题 1 

企业名称 艾尔佳净化科技集团（广东）有限公司 

经营范围 一般项目：生态环境材料制造；生态环境材料销售；气体、液体分离及

纯净设备制造；气体、液体分离及纯净设备销售；汽车零部件及配件制

造；汽车零配件批发；环境保护专用设备制造；环境保护专用设备销售；

环境监测专用仪器仪表制造；环境监测专用仪器仪表销售；大气污染监

测及检测仪器仪表制造；大气污染监测及检测仪器仪表销售；电子产品

销售；专用设备制造（不含许可类专业设备制造）；模具销售；合成纤维

销售；第一类医疗器械销售；第二类医疗器械销售；日用口罩（非医用）

销售；日用品销售；消毒剂销售（不含危险化学品）；技术进出口；货物

进出口；租赁服务（不含许可类租赁服务）；非居住房地产租赁；专业保

洁、清洗、消毒服务。（除依法须经批准的项目外，凭营业执照依法自主

开展经营活动）许可项目：检验检测服务。（依法须经批准的项目，经相

关部门批准后方可开展经营活动，具体经营项目以相关部门批准文件或

许可证件为准） 

网址 https://www.ag-filter.com/ 

选用范围 所有团队均可选择 

具体命题 

基于国家级专精特新“小巨人”企业身份与 ISO 国际标准专家资源，结合 GEO（生成

式引擎优化）战略，构建“AI友好”的品牌知识资产体系，制定艾尔佳净化科技集团

的品牌破圈与 B端市场拓展策略，并通过社交媒体实践验证传播效果，实现品牌与业

务的双重增长。 

补充信息 

企业介绍 艾尔佳净化科技集团（广东）有限公司成立于 2014年，总部位于广东省

东莞市，是一家专注于空气净化过滤产品研发、设计、生产和销售的国

家级专精特新“小巨人”企业。公司名称源自“Air Guard”（空气的守

护者），使命是通过科技创新守护每个人的呼吸健康。公司在全球布局中

国东莞、江苏宿迁、泰国春武里府三大生产基地及美国芝加哥研发中心，

累计向全球交付空净过滤产品超 1.07亿套，产品远销欧美、中东、东南

亚等 40 多个国家和地区。公司拥有 CNAS认可实验室及业界领先的 3300

立方米风量风洞检测平台，首创纳米银形貌精准调控制备技术、季铵盐

定向固定化技术、氧化石墨烯负载锰基催化剂高效降解三大核心技术。

创始人张武博士是 ISO国际标准注册专家，参与多项空气净化领域国际

标准制定。公司最新落成的艾尔佳科技产业园按 WELL 健康建筑标准建

设，定位为“数字孪生工厂”与“AI赋能基地”。 

命 题 背 景

及 痛 点 描

述 

艾尔佳作为国家级专精特新“小巨人”，拥有过硬的技术实力、国际权威

专家资源和广泛的产品应用场景（涵盖汽车制造、建筑楼宇、数据中心、

医院学校、农业养殖等 12大领域）。然而，企业长期以研发和生产为重

心，品牌建设投入相对不足，导致技术优势与市场认知之间存在显著差

距。 

更关键的是，当前 B2B客户的决策路径正在发生根本性变化——越来越

多的采购决策者直接向 DeepSeek、ChatGPT 等 AI 生成式引擎提问，AI
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“先给出答案，再推送链接”。在 AI引擎的答案生成机制中，品牌内容

的结构化程度、权威信源的背书数量以及内容与 AI提问意图的匹配度，

是决定品牌能否被 AI优先采信的核心信号。 

因此，品牌破圈的真正挑战不仅是传统的广告投放和流量获取，更是如

何在 AI 引擎时代确保艾尔佳的专业内容被优先采信，在生成式答案中

占据权威席位。若不能及时构建 GEO战略体系，技术优势将在 AI搜索重

构的信息入口中被逐步弱化。 

实施目标 1.深入分析艾尔佳在汽车制造、建筑楼宇、数据中心、医院学校、农业

养殖等 B端目标场景中的客户痛点和采购决策机制； 

2.挖掘创始人张武博士作为 ISO 国际标准注册专家的权威身份和国家级

专精特新“小巨人”的差异化优势，制定精准的品牌定位与传播策略； 

3.设计面向 B端客户的新媒体传播方案（如小红书、视频号等平台的内

容策划与投放），实现品牌声量的有效提升； 

4.通过真实的社交媒体推广实践，提供曝光量、互动量、转化线索等数

据，验证方案的实际商业效果； 

5.构建艾尔佳的 GEO战略框架，包括梳理企业内部知识资产（技术文档、

专利、行业标准等）、搭建面向 AI 的结构化内容体系，并建立 AI引用率

和品牌在生成式答案中席位的评估机制，为品牌在 AI 搜索时代的长期

可见度打下基础。 

重点区域 全国（优先华南地区及粤港澳大湾区） 

可 提 供 的

调研条件 

1.企业高层管理人员（创始人张武博士等）访谈机会； 

2.艾尔佳科技产业园及 CNAS实验室参观； 

3.企业部分脱敏后的产品资料、应用案例及市场数据； 

4.线上沟通渠道开放，支持远程调研。 

方案效果 

验证需求 

参赛团队需围绕艾尔佳品牌核心价值与差异化优势，在小红书、视频号

等平台创作并发布高质量内容（图文或短视频），内容需聚焦“专精特

新”“ISO 国际专家”“空气守护者”等关键标签。推广实践期间需提供

真实数据：阅读/播放量、点赞数、收藏数、评论互动数、转发分享量，

以及可追踪的 B端咨询或线索转化情况（如有）。统一添加标签：#企创

大赛 #商业分析与实践 #艾尔佳净化科技集团 #专精特新小巨人 #空

气守护者#艾尔佳张博士视频号。 
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商业分析与实践赛道命题 

命题 2 

企业名称 碳中和环保科技（广州）有限公司 

经营范围 经营范围包括第一类医疗器械销售;住房租赁;卫生用品和一次性使用医

疗用品销售;技术服务、技术开发、技术咨询、技术交流、技术转让、技

术推广;环保咨询服务;新兴能源技术研发;涂料制造（不含危险化学品）;

玻璃纤维增强塑料制品制造;塑料制品制造;新材料技术推广服务;新材料

技术研发;国内贸易代理;金属废料和碎屑加工处理;非居住房地产租赁;

玻璃纤维及制品制造;机械设备租赁;合成材料制造（不含危险化学品）;

非金属废料和碎屑加工处理;颜料制造;新能源汽车废旧动力蓄电池回收

及梯次利用（不含危险废物经营）;再生资源回收（除生产性废旧金属）;

货物进出口。  

网址 无 

选用范围 所有团队均可选择 

具体命题 

基于废旧 PC 水桶循环再生业务，打造行业标准化平台，构建 “废旧水桶 — 回

收链 — 终端零部件” 微型供应链体系，突破塑料回收行业低值化困境，完成商业模

式、运营体系、市场推广全维度创新方案设计与落地验证。 

补充信息 

企业介绍 碳中和环保科技（广州）有限公司成立于 2021 年，坐落于粤港澳大湾区

广州市增城区，是一家专业的 PCR(消费后回收塑料)材料方案服务商。企

业配备国际先进的全自动数字化、智能化塑料回收清洗处理设备，从源头

保障 PCR 产品品质稳定。 

 

公司主要从事废旧 PC 回收再利用业务，自主研发全自动数字化废旧塑

料回收清洗设备，整套工艺全程采用纯物理清洗分离，不添加任何化学物

质，最大限度保留再生 PC 材料原有性能，实现高品质循环应用。 

 

公司依托自研数据透视平台与数字化交付平台，搭建了完整的 PCR 材料

全流程可追溯认证体系，可实现每一批次产品全链路实时溯源，并精准出

具对应碳排放数据，契合碳中和、碳达峰相关认证要求。 

 

经过共混改性后的 PCR 塑料目前广泛用于有社会责任认证要求的汽车配

件、电子电器、美妆包装等行业；变废为宝，减少塑料废弃物对环境的影

响，实现高效循环再利用，节能减排，构建新的价值链，为碳中和碳达峰

提供全链条溯源保证体系。 

命 题 背 景

及 痛 点 描

述 

1.行业乱象突出：国内废旧塑料回收市场管理混乱，普通回收站无深加工

能力；大量小型作坊依靠人工劳作和化学溶剂清洗开展粗加工，产生大量

废水、废气，造成严重环境污染，同时产品品质无统一标准，无法实现规

模化、智能化生产。 

2.产业链体系缺失：行业缺少规范税务交易体系，回收环节税务链条不完

整，进一步制约规模化发展；传统塑料回收行业长期处于低值化应用阶段，

产品附加值低、盈利空间狭窄，行业发展动力不足。 
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3.企业发展瓶颈：本公司是国内首家实现 PC 水桶智能回收的工厂，凭借

物理再生工艺、智能设备、全流程溯源系统形成差异化优势，产品与技术

已获得下游终端客户认可。但目前尚未形成行业统一标准，技术与模式优

势难以快速复制；同时缺少闭环微型供应链，无法打通 “原料回收 - 改

性加工 - 终端应用” 全链路，难以彻底摆脱行业低值化标签，市场拓展

受限。 

4.核心诉求：依托自身技术、设备、溯源系统优势，牵头搭建塑料回收行

业标准化平台；围绕废旧 PC 水桶再生业务，搭建完整微型供应链，打通

上下游，提升产品附加值与行业整体价值。 

实施目标 方向一：商业模式创新（市场营销、战略管理方向）：突破行业低值化困

境，设计高附加值 PCR 材料盈利模式、客户分层、品牌打造方案。 

方向二：数字化 + 双碳融合（数智管理、低碳经济方向）：结合溯源系统、

碳排放数据，打造数字化管控体系，挖掘碳资产、碳认证增值空间 

重点区域 全国，优先粤港澳大湾区 

可 提 供 的

调研条件 

企业访谈，协助收集数据。 

方案效果 

验证需求 

1.商业价值验证：结合市场调研数据，分析构建 “废旧水桶 — 回收链 

— 终端零部件” 微型供应链的目标客户接受度、市场容量、盈利空间，

出具盈利测算报告。 

2.碳交易验证：分析方案对行业规范化、低碳减排、碳中和目标达成的助

力作用，量化单批次、年度废旧塑料资源化利用率、碳减排量等核心环保

指标。 

 

 


